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CON | Migl
POTERI ESPORTERD |
TUO! PRODOTTI IN TUTTO IL
MONDO, CON ME NULLA €
IMPOSSIBILE, IN POCHI MES! |
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SE STAl CERCANDO QUESTO PURTROPPO NON POSSIAMO AIUTARTI!
NON ABBIAMO LA MASCHERA, NE MANTELLO E CALZANAGLIA € NEMMENO LA
BACCHETTA MAGICA....

-.-LASCIAMO AGLI ALTRI | NUMERI DA SUPEREROE !

SIAMO PROFESSIONISTI CHE CREDONO IN QUELLO CHE FANNO, E LO FANNO CON
PASSIONE. €’ IL NOSTRO LAVORO E LO FACCIANO IL MEBLIO POSSIBILE ...
...MA IL RISULTATO DEL NOSTRO LAVORO NON DIPENDE SOLO DA NOI, DIPENDE
SOPRATTUTTO DA TE/

51, DALLA TUA AZIENDA, DALL’ORGANIZZAZIONE, DAL PRODOTTO, DALLA
COMPETITIVITA. ...

-.-9E CReDI CHE | RISULTATI
ARRIVINO LAVORANDO $0DO, Gl
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CASE HISTORY SETTORE LAVORAZION! MECCANICHE

Cl GERVONO NUOVI

'——'
CLIENTI! p W -
g ST e CIINIZIO LAVORI: DICENERE 20
p CON REGOLARITA. ANCORA IN CORSO (A LUBLIO 2018)

...UN PaIO DI
AZIENDE CON LE QuAaLl
VORRE| LAVORARE VE LE
INDICO 10, IL RESTO LO
FATE VOI!

SlAMO 4O PERSONE IN

Y TUTTO, ABBIAMO 2-3 CLIENTI

ALLESTERO, 61AMO COMPETITIVI
CON | PREZZI...

...Cl 6ERVIRA PERO UN AIUTO

ANCHE PER LA COMUNICAZIONE

’ CON | NUOVI CONTATTI...

DOPO
AVER VERIFICATO GLI STRUMENTI
NeECESSARI, COME PRESENTAZIONE
AZIENDALE E LISTA MACCHINE, ABBIAMO
INIZIATO A CONTATTARE DEI POSSIBILI
CLIENTI ADATTI ALL’AZIENDA...

---ABBIAMO TORNI
pPARALLELI E VERTICALI, FRESGE
€ CENTRI LAVORO...
-.-POS51aMO FORNIRE ANCHE
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RACLOGLIENDO
CO4I LE PRINE RICHIESTE DI
OFFERTA.




ALCUNI POTENZIALI CLIENTI PERO, PRINA DI INVIARE RICHIESTE DI OFFERTA
VOBLIONO FARE DELLE INDAGINI PRELIMINARI € RACCOGLIERE DIVERSE
INFORMAZIONI. . ... AVERE DEGLI ACCORD| DI RISERVATEZZA, FARE DEGLI
2%%2 gla;;_/z&g/vm/ MA PRIMA ANCORA ESSERE VISITATI PER UN INCONTRO

QUANTI DIPENDENTI '\

HA LA QUARTA AZIENDA X

CHE INCONTRIAMO
DOMANIZ

LA LIsTA DEGLI
INCONTRI SEMNBRA
INTERESSANTE |

-:- :.: LR

12.000
IN TUTTO

IL MONDO
i

LA SERA SEGLUENTE...

TRA DUg SETTINANE
SlAMO IN AUSTRIA E
9VIZZerRA !

BENE! UN CLIENTE € STATO
ACRUISITO

/1 o
OrA Ne SERVONO ALTRI ! SRR NE AU COSI CHE | NOSTRI ERO/
: DOPO DVERGE TRASFERTE, TANTI
CHLOVETR E NOLTE OFFERTE
2l N FATTE, SONO RIUSCITI AD
! SN ACOUISIRE IMPORTANT! CLIENT!.

IL TERZO ANNO DI

N COLLABORAZIONE GLI ORDINATIVI
NRACCOLTI, DAl CLIENT! DA NOI
|GENERATI, HANNO GUPERATO |
650.000 € .

%

...MA UNA CO5A & CERTA!
cIVUOLE TEMPO, IMPEBNO &
COSTANZA NEL LAVORO]

\ NON € FACILE ! NON DIPENDE SOLO
DA NOI. MA g€ L’AZIENDA & COMPETITIVA -
S| POSSONO RAGGIUNGERE OTTIMNI ‘
RIGULTATI...

...E L’'AWENTURA CONTINUA!




,—!MGE HISTORY SETTORE ORTOFRUTTICOLO I

OBIETTIVO = h
ORGANIZZARE UNA VISITA A TREVISO DI Possi8ILI Buver ||| € UMW ERING PELL L84 CON IL

gg;i% OINV/T ANDOL| POI PRESSO LO STAND IN FIERA A
...E MAGARI PIANIFICARE ANCHE UNA VISITA AL MERCATO
ALL INGROSSO DI BERLINO DURANTE LA FIERA.

—

| TEMPI SONO STRETTI € NON
SARA FACILE...

\

...MA NON E mal FaciLe !

I

...EGATTO!

..-ABBIAMO ORGANIZZATO
LINCONTRO CON | BUYER
TEPDESCHI A TREVIGO. ..

A

AEERER K-
{mz.\-.n.tn-u-»;

C

---INOLTRE ABBIAMO ORGANIZZATO LA VIGITA Al MERCATI ORTOFRUTTICOLI DI BERLINO DELLA DELEGAZIONE
CANERALE CHE ACCOMPABGNAVA IL NOSTRO CLIENTE.




FACCIAMO ANCHE.--- WORKGHOP CON CONSULENT! INTERNAZIONALI SU VARI TEMI LEGATI AL FARE

IMPRESA IN ITALIA € NEL MONPO

ANALIS| STATISTICHE € DI

STAGE PER STUDENTI E NEO-
LAUREAT! ITALIANI € STRANIERI. ..

WORKGHOP DI FORNAZIONE PRATICA
IN SUPPORTO Al NOSTRI CLIENT!

...PERCHE CREDIAMO SIA IMPORTANTE AIUTARE |
GIOVANI.

ABBIAMO OSPITATO ED AFFIANCATO STUDENT! EUROPE!,
AIUTATO STUDENT! ITALIANI A FARE STAGE ALL’ESTERO E |
COLLABORIANO CON LAUREAND! A PROGETTI PER TESI DI
LAUREA ALL'UNIVERSITA CA’ FOSCARI DI VENEZIA.

et
SUPPORTO LINGUISTICO E CONMERCIALE ALLO STAND DURANTE FIERE,
CON PO5S5IBILITA DI SVILUPPARE ATTIVITA PRE € POST FIERA.
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COMe LAVORKA UN CONSULENTE ~ ~
TEMPORARY EXPORT MANAGER?Z INIZIANMO CON L’ANALISI i COmMe VENGONO
DELL’AZIENDA CLIENTE, STUDIAMO NGESTITI | CONTATTIZ
LE STATISTICHE RELATIVE AL
PRODOTTO, AL MERCATO € VENGONO SENTITI
PREPARIAMO UN REPORT PER | TELEFONICAMENTE UNO
FACILITARE ALL IMPRENDITORE LA AD UNO... v

—SCELTA DE| PAES| DA AFFRONTARE .

SO

POI 6l INPOSTA LA STRATEGIA
OPERATIVA E &I INIZIA IN TEMPI
STRETTI A RICERCARE POSSIBILI
CLIENTI IN LINEA CON IL PROFILO
TRACLIATO ASSIEME AL NOSTRO
CLIENTE.

..-A QUELLI
CHE POSSONO
ESSERE
POTENZIALMENTE
INTERESSATI, VENGONO
INVIATE Le
INFORMAZIONI
O et

5/ CERCA DI OTTINIZZARE LA TRASFERTA T
IL PI0 POSSIBILE, 1 PIANIFICANO PIU .51, HO ORGANIZZATO S N
APPUNTAMENTI POSSIBILI IN UNA |( APPUNTAMENT! IN SLOVENIA, PO CI
DETERMINATA AREA IN MODO DA AVERE UN [\ZFPOSTIANO IN CROAZIA PER GLI ALTA
RAPPORTO TRA COSTO TRASFERTA € eoe
NUMERO DI CONTATT! PI FAVORGHQUE .

...DOPO BREVE TEMPO VENGONO
RICONTATTATI PER ACCERTARNE
LEFFETTIVO INTERESSE .
VERIFICATOLO, 4l FIgsa UN
APPUNTAMENTO PER APPROFONDIRE
LA POSSIBILITA DI

M m v/
Tt LIMPORTANTE & RIUSCIRE ﬂ s
A A FARE TUTTI GLI INCONTRI IN UNA ) %
; TRASFERTA. DIRE! DI ANDARE IN AUTO, HO | 5
CAMPIONI DA NOSTRARGLI X

S| PROCEDE QUINDI CON UN
CONFRONTO INTERNO CON L'AZIENDA €
SOLITAMENTE CON L’ORGANIZZAZIONE DI
UNA TRASFERTA FINALIZZATA AD
INCONTRARE UN CERTO NUMERO DI
POSSIBILI CLIENTI.

7 .._.FACCIANO TUTTO IN DUE GIORNI, 3
MA DOBBIAMO PARTIRE PRESTO LA

o ancre @ (e L DIRe!

5507 | N
ZengrA INTERE 2OPRIO BENE! |
aNpaTa P goTITE VO
&1 FANNO QUINDI LE VISITE Al POTENZIALI C*‘i: o PREFERTE bgoe\ O
CLIENTI € DOPO LA TRASFERTA &I TIRANO 6 Lo GESTIANO 1 00551AM0 PO ¢ (e Ng OCCY

LE SOMME. DIVERGE AZIENDE SONO
INTERESSATE, ALCUNE POSSONO
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NEL LAVORO S| TROVANO OGNI
GIORNO DELLE PIFFICOLTA. ..
-.-SVILUPPARE LE VENDITE
ALLESTERO E COME UN LUNGO
VIRGGIO CON MOLTE TAFFE...

-.-E IMPORTANTE AVERE OBIETTIVI
CHIARI PER POTER FARE CENTRO.

IL NOSGTRO OBIETTIVO € QUELLO DI
SGUPPORTARE L IMPRENDITORE PER IL
RAGGIUNGINENTO DEI SUO!
OBIETTIVI OLTRE CONFINE.

———

MERCAT! GLOBALI.

R ngTﬂZIONE R_IG
. VERIFICAD

&

OGNI PROGETTO € UNA STORIA A €.
OGNI AZIENDA € UNICA € DIVERGA
DALLE ALTRE, ANCHE SE DELLO
STESSO SETTORE !

CONTA
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gL 18 éng@IGt

VENTUAL
f/KJLU‘I' AZIONE INDICATOR
VERIFICA oBleTTVI

METTIAMO A DISPOSIZIONE LA NOSTRA ESPERIENZA PER PORTARVI A COMPETERE NE/

SIANO A VOSTRA DIGPOSIZIONE PER VALUTARE UNA POSSIBILE COLLABORAZIONE.
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* S€ CREDETE CHE Per
ESPORTARE BAST) PARLARE UN
PO’ DI INGLESE.

* SE RITENETE CHE IL

SUCCESSO NeLL "EXPORT NON

D/PENDA DALLA VOos5TRA
¥ AZIENDA.

* S€ PENSATE CHE UN

CONSULENTE DEBBA LAVORARE
SOLO CON PROWIGION/ .




71 Z EXPORT SRL

VIA CHIEGA DI CAMPOCROCE 4
37027 MOBLIANO VENETO (TV)
ITALIA

TEL. +39 O41 3756720

INFO@1ZEXPORT.COMN
WWW_ 1ZEXPORT.COMN




